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Raport privind
cauzele şi împrejurările care au generat

starea de faliment a

SC NEGOŢ INTERNAŢIONAL SRL

1. Date generale


SC NEGOŢ INTERNAŢIONAL SRL a fost înfiinţată la data de 08.11.2006 atribuindu-i-se codul unic de înregistrare 19175674 şi numărul de ordine în Registrul Comerţului J05/2290/2006.

Sediul social a fost declarat la adresa  Oradea, str. N. Iorga, nr. 6, ap.2, jud. Bihor.

Capitalul social subscris şi vărsat este de 200 ron.

Obiectul principal de activitate este ’’Comerţ cu ridicata nespecializat de produse alimentare, băuturi şi tutun’’, cod CAEN 4639.


În ceea ce priveşte structura acţionariatului, societatea are doi asociaţi: d-l Biri Akos domiciliat în Ungaria, Debrecen, str. Kandia nr.2, et. 3, ap. 13 şi care are şi funcţia de administrator şi d-l Biri Andras domiciliat în Ungaria, Debrecen, str. Derek, nr. 136, et. 5, ap.13.

Societatea nu figurează cu sucursale sau subunităţi conform informaţiilor furnizate de Oficiul Registrului Comerţului de pe lângă Tribunalul Bihor.


2. Istoricul societăţii


SC NEGOŢ INTERNAŢIONAL SRL s-a înfiinţat în luna noiembrie a anului 2006, obiectul principal de activitate constituindu-l comerţul cu produse lactate, aduse în special de la producători maghiari precum Alfoldi Tej Ertekesito şi Gici Tej Tertemek şi revândute apoi atât pe piaţa autohtonă cât şi cea maghiară. Intenţia debitoarei a fost de pătrundere şi comercializare a acestor produse, chiar dacă piaţa de profil, deşi cu potenţial de dezvoltare, se caracteriza prin existenţa unei concurenţe puternice, atât la nivelul producătorilor, cât şi al comercianţilor laptelui şi produselor procesate din lapte.


În vederea distribuirii produselor , debitoarea a contractat în 2007 un leasing financiar pentru un mijloc de transport auto şi şi-a constituit o reţea de clienţi, atât în partea de nord-vest a României , cât şi în estul Ungariei. 


Pe parcursul primilor doi ani de funcționare, respectiv 2007 şi 2008, societatea s-a încadrat în tendinţa generală de creştere specifică pieţei , prin creşterea cifrei de afaceri de la un an la altul.  În anul 2009, pe fondul reaşezării pieţei în condiţiile manifestării efectelor crizei economice, debitoarea a înregistrat sincope în activitate cauzate de dificultăţile în recuperarea creanţelor sale de pe piaţă, fapt ce a atras, în ultimul trimestru al anului,  intrarea sa în incapacitate de plată.

3. Analiza economico financiară

Lichidatorul judiciar a efectuat analiza economico financiară pe baza raportărilor financiar contabile întocmite de debitoare şi înregistrate la Administraţia Finanţelor Publice şi O.N.R.C. Bihor şi a documentelor contabile predate de către firmă.

Situaţia veniturilor şi cheltuielilor firmei pe perioada analizată este reflectată de datele cuprinse de următorul tabel:

	Denumire indicatori
	31.12.2006
	31.12.2007
	31.12.2008
	31.10.2009

	Cifra de afaceri netă
	0
	68.428
	344.338
	251.106

	Producţia vândută
	0
	0
	15.098
	1.458

	Venituri din vânzarea mărfurilor
	 
	68428
	329240
	249648

	Variaţia stocurilor
	0
	0
	0
	0

	Producţia realizată de entitate pentru scopurile sale  proprii şi capitalizată
	0
	0
	0
	0

	Alte venituri din exploatare
	 
	 
	1
	26.293

	Total venituri din exploatare
	0
	68.428
	344.339
	277.399

	Cheltuieli cu materiile prime şi materialele consumabile
	44
	3.350
	18.062
	16.121

	Alte cheltuieli materiale
	115
	0
	2.260
	3.306

	Cheltuieli cu energia şi apa
	0
	0
	0
	0

	Cheltuieli privind mărfurile
	0
	63897
	285679
	204700

	Cheltuieli cu personalul
	0
	0
	0
	683


	Cheltuieli cu amortizarea imobilizărilor corporale şi necorporale
	0
	469
	11.247
	7.575

	Cheltuieli cu prestaţiile externe
	336
	32.811
	53.742
	23.224

	Cheltuieli cu impozite şi taxe
	13
	0
	1.531
	2.665

	Cheltuieli cu despăgubiri, donaţii şi activele cedate
	0
	0
	2.582
	26.087

	Total cheltuieli din exploatare
	508
	100.527
	375.103
	284.361

	Rezultatul din exploatare
	-508
	-32.099
	-30.764
	-6.962

	Venituri financiare
	0
	4
	2.454
	1.489

	Cheltuieli financiare
	0
	288
	11.009
	6.751

	Rezultatul financiar
	0
	-284
	-8.555
	-5.262

	Rezultatul curent al exerciţiului
	-508
	-32.383
	-39.319
	-12.224

	Venituri totale
	0
	68.432
	346.793
	278.888

	Cheltuieli totale
	508
	100.815
	386.112
	291.112

	Profitul sau pierderea brută
	-508
	-32.383
	-39.319
	-12.224

	Impozitul pe profit
	 
	0
	0
	2.708

	Alte impozite neinregistrate  mai sus
	 
	0
	0
	0

	Rezultatul net al exerciţiului
	-508
	-32.383
	-39.319
	-14.932



Pentru anul 2006, analiza efectuată nu este relevantă, ţinând cont că înfiinţarea firmei s-a făcut de abia în luna noiembrie.


Pentru intervalul 2007-31.10.2009, evoluţia veniturilor totale a fost una ascendentă la nivelul primilor doi ani, după care s-a înregistrat o tendinţă de scădere, valoarea lor fiind cu 19,58% mai mică decât a anului anterior. Veniturile totale sunt formate în special din valoarea cifrei de afaceri (100% în 2007, 99% în 2008), după care, în 2009, la aceasta s-au adăugat şi alte venituri de exploatare (constituite din valoarea activelor cedate). Veniturile financiare, deşi au înregistrat şi ele o creştere în 2008, au o pondere nesemnificativă în totalul veniturilor (0 în 2007,1% în 2008 şi 2009).

 
În ceea ce priveşte cheltuielile, acestea sunt formate din cheltuieli aferente activităţii de exploatare şi cheltuieli financiare. Evoluţia lor a fost paralelă cu cea a veniturilor (creştere în 2008, scădere în 2009), însă ritmul de creştere/scădere este diferit , acest fapt determinând menţinerea lor pe întreaga perioadă analizată la un nivel superior valorii veniturilor, determinând astfel înregistrarea de pierdere la finele fiecărui an analizat.


Ca şi structură a cheltuielilor, se poate observa că cele mai mari valori le au cheltuielile de exploatare (aproape 100% din cheltuielile totale în 2007, 97% în 2008 şi 2009), reprezentate mai ales de cheltuielile cu mărfurile şi cele cu prestaţille externe, iar în proporţie mai mică şi cheltuielile cu amortizările şi în 2009, cele cu activele cedate.


Cheltuielile financiare au cea mai mare valoare în 2008 şi se diminuează în anul următor, ponderea lor în totalul cheltuielilor pentru ultimii doi ani fiind de aproximativ 3%.


Ca şi structură patrimonială, situaţia debitoarei este sintetizată de indicatorii preluaţi în tabelul următor:

	Denumire indicatori
	31.12.2006
	31.12.2007
	31.12.2008
	31.10.2009

	Total active imobilizate, din care
	938
	44518
	33271
	0

	-imobilizări necorporale
	938
	469
	234
	0

	- imobilizări corporale
	0
	44049
	33037
	0

	- imobilizări financiare
	0
	0
	0
	0

	Total active circulante, din care
	225
	54423
	91571
	89216

	- stocuri
	0
	1617
	18223
	33971

	- creanţe
	25
	51385
	71015
	50659

	- casa şi conturi la bănci
	200
	1421
	2333
	4586

	- cheltuieli înregistrate în avans
	0
	0
	0
	0

	TOTAL ACTIV
	1163
	98941
	124842
	89216

	Total capitaluri proprii
	-308
	-32691
	-72010
	-86942

	Total datorii, din care
	1471
	131632
	196852
	176158

	- datorii pe termen scurt
	1471
	100235
	171208
	176158

	- datorii pe termen lung şi mediu
	0
	31397
	25644
	0

	Venituri înregistrate în avans
	0
	0
	0
	0

	TOTAL PASIV
	1163
	98941
	124842
	89216



Elementele activului patrimonial cuprind activele imobilizate şi activele circulante. 


Evoluţia elementelor de activ este sintetizată de indicatorii calculaţi în tabelul următor:

RATE STRUCTURĂ ACTIV

	 Denumire indicatori (%)
	31.12.2006
	31.12.2007
	31.12.2008
	30.09.2009

	Rata activelor imobilizate (active imobilizate/total activ)
	80,65
	44,99
	26,65
	0,00

	Rata stocurilor ( stocuri/total active circulante)
	0,00
	2,97
	19,90
	38,08

	Rata creanţelor (creanţe/ total active circulante)
	2,15
	94,42
	77,55
	56,78

	Rata disponibilităţilor băneşti (disponibilităţi/total active circulante)
	88,89
	2,61
	2,55
	5,14

	Rata activelor circulante (active circulante/total activ)
	19,35
	55,01
	73,35
	100,00



Activele imobilizate sunt formate preponderant din imobilizări corporale (mijloace de transport, în special) pentru anii 2007 şi 2008, după care, în 2009 valoarea lor devine nulă, ca urmare a vănzării lor.


Activele circulante depăşesc valoric pentru fiecare an analizat pe cele imobilizate; au tendinţă crescătoare în 2007 şi 2008 şi se diminuează valoric pe parcursul lui 2009; sunt formate în special din creanţe (cu cele mai mari valori), urmate de stocuri şi apoi din disponibilităţi băneşti. Spre deosebire de valoarea creanţelor care se diminuează în 2009, valoarea stocurilor are o tendinţă permanent crescătoare, de la un an la altul.


Pentru elementele care alcătuiesc pasivul patrimonial, avem următorii indicatori care le surprind evoluţia în timp:

RATE STRUCTURĂ PASIV

	Denumire indicatori (%)
	 31.12.2006
	31.12.2007
	31.12.2008
	31.10.2009

	Rata autonomiei financiare globale capital propriu/total pasiv)
	-26,48
	-33,04
	-57,68
	-97,45

	Rata de îndatorare globală ( total datorii /total pasiv)
	126,48
	133,04
	157,7
	197,45



Capitalurile proprii se diminuează de la an la an din cauza pierderilor acumulate.


Datoriile cresc atingând valoarea maximă în 2008, pentru 2009 realizându-se o o uşoară diminuare a lor ( cu 10,51%) în 2009; gradul de îndatorare rămâne astfel ridicat şi în creştere de la un an la altul, oglindind o situaţie nefavorabilă pentru firmă din punct de vedere al capacităţii de  acoperire a datoriilor sale din resurse proprii, activitatea desfaşurându-se pe baza creditelor furnizor atrase de debitoare.


4. Concluzii legate de determinarea cauzelor şi împrejurărilor care au dus la apariţia stării de faliment în cazul SC NEGOŢ INTERNAŢIONAL SRL

Pornind de la analiza efectuată de lichidatorul judiciar asupra evoluţiei indicatorilor economico financiari ai firmei şi ţinând cont de specificul pieţei pe care a activat debitoarea, se pot contura câteva împrejurări şi cause care ar fi putut conduce la declanșarea stării de insolvență a debitoarei.

Piaţa laptelui şi a produselor lactate din România era în 2007, în perioada imediat următoare înfiinţării SC NEGOŢ INTERNAŢIONAL SRL, o piaţă în creştere, insuficient dezvoltată  comparativ cu piaţa europeană de profil, pe de o parte din cauza puterii reduse de cumpărare , iar pe de alta din cauza lipsei unei conştienţe în ceea ce priveşte rolul acestora în alimentaţiei; consumul anual de lapte procesat era de 6,7 l faţă de de 65-70 l cât era în restul ţărilor europene. Cu toate acestea, existau deja pe piaţa românescă destui mari producători şi procesatori ai laptelui, precum Danone, Campina Hochland, Dorna Lactate şi Friesland România, care deţineau cumulat 77% din piaţa totală a laptelui procesat. La aceştia s-au adăugat în 2008 Albalact, apoi Yoplait, Lactalia, plus alţi concurenţi mai mici, atît de pe piaţa autohtonă, cat şi din restul Europei, de la Ungaria, până în Grecia.


Intenţia debitoarei la înfiinţare era patrunderea pe piaţa romească, dar şi comercializarea pe teritoriul Ungariei a produselor lactate produse în special de doua firme maghiare, Alfoldi Tej Ertekesito KFT şi Gici Tejtermek KFT.





   În urma analizei efectuate, s-a putut observa că din punct de vedere al vânzărilor, cel mai bun an a fost pentru debitoare anul 2008, când practic, cifra de afaceri a crescut de 5 ori faţă de nivelul anului 2007. În acelaşi timp, au crescut însă şi cheltuielile firmei, de 3,8 ori comparativ cu anul precedent , depăşind valoric nivelul veniturilor. Creşterea cheltuielilor a fost o consecinţă atât a creşterii volumului de marfă vândută, dar şi a creşterii cheltuielilor cu prestaţiile externe, a amortizării imobilizărilor şi a cheltuielilor financiare. Cheltuielile cu amortizarea au crescut în urma contractării unui leasing finaciar prin care debitoarea a achiziţionat un mijloc de transport necesar mai bunei desfăşurări a activităţii sale, iar mărirea cheltuielilor financiare a fost o consecinţă a devalorizării monedei naţionale şi a dobânzilor care trebuiau plătite la creditul contractat. Pe de altă parte, din cauza concurenţei existente pe piaţă, adaosurile practicate de firmă nu au fost suficient de mari încât la nivelul cifrei de afaceri realizate să se acopere şi să se depăşească creşterile de cheltuieli şi să se realizeze astfel profit. 












Anul 2009 a fost şi el marcat de schimbări ale pieţei. După trei ani de creştere, scăderea pieţei cu 20%, ca urmare a manifestării crizei financiare şi în acest sector economic, a adus dificultăţi atât procesatorilor mici şi mijlocii, cât şi comercianţilor de pe această piaţă. Pentru companiile independente, mici care nu au ca posibilitate de finanţare conturile companiilor mamă, singura posibilitate de finanţare era creditarea, dar cum aceasta a fost stopată de criza financiară, sigura soluţie putea fi asocierea, fuziunea sau vânzarea. În acest cadru, caracterizat prin lipsa de fonduri, întârzieri la plată, dereglări în procesele de producţie şi livrare, au început să apară primele cazuri de insolvenţă atât din rândurile producătorilor, cât şi ale comercianţilor. În cazul debitoarei, toate aceste tendinţe şi efecte ale factorilor pieţei, au avut drept consecinţă, scăderea cifrei de afaceri cu 27% în 2009 comparativ cu 2008, menţinerea unui nivel ridicat al valorii marfurilor aflate pe stoc, dificultăţi în încasarea creanţelor de la clienţi şi drept consecinţă a acestui fapt, întârzieri la plată ale propriilor furnizori. Chiar dacă valoarea cheltuielilor înregistrate de firmă s-a diminuat în 2009, valoarea lor a fost mai mare decât veniturile realizate pentru aceeaşi perioadă, astfel că debitoarea s-a încadrat în aceeaşi tendinţă pe care a avut-o în anii anteriori, adică încheierea activităţii din punct de vedere al rezultatului cu pierdere. Mai mult decât atât, în perioada premergătoare înaintării cererii adresate instanţei de intrare în procedură simplificată, cu toate încercările de recuperare a creanţelor de la clienţii datornici, inclusiv vânzarea mijlocului de transport deţinut, debitoarea a constatat că se află în incapacitate de plată atât a datoriei acumulate către bugetul de stat, dar şi către furnizori.







Ca o concluzie finală se impune faptul că principala cauză care au determinat starea de incapacitate de plată a debitoarei au fost evoluţia pe o piaţă în creştere, dar cu o concurenţă puternică, ale cărei condiţii s-au înrăutăţit în special pentru firmele mici şi mijlocii, în urma apariţiei crizei economice.








Pe baza analizei economico financiare şi în contextual celor precizate la punctele anterioare ale prezentului raport, lichidatorul judiciar apreciază că nu mai există nicio posibilitate efectivă de reorganizare a activităţii societăţii debitoare.
       5. Menţiuni privind  incidenţa art.138 din Legea 85/2006 privind procedura insolvenţei

Precizăm că până în acest moment, lichidatorul judiciar nu a putut identifica nicio persoană dintre cele prevazute la art.138 din  Legea 85/2006 privind procedura insolvenţei care să fi cauzat starea de insolvenţă, prin niciuna dintre modalitatile prevazute in acest text legal.

Totodată, în ceea ce priveşte prevederile art.80 din Legea 85/2006 privind procedura insolvenţei, până la această dată, administratorul judiciar nu a identificat nicio situaţie în care să se poată face aplicarea acestor prevederi.


Precizăm că în ipoteza în care vom descoperi orice act, stare, imprejurare sau situaţie care ne-a fost ascunsă, nu vom ezita în informarea adunarii/comitetului creditorilor, nici în întreprinderea demersurilor legale la care avem dreptul.

Cu stimă,

Administraor judiciar

GLOBAL MONEY RECOVERY  IPURL

Prin Av.Tiril Horia Cristian
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